ANGELS

Profesionaliza la relacion
CON INVErsores: crea un

Has superado las anteriores
etapas y el inversor sigue
interesado en tu startup, agenda
una primera reunién o call con
el objetivo de que el inversor
conozca mas a fondo el proyecto
y resuelva dudas.

En este apartado deberas
plasmar aquellos inversores

que han sido contactados por
terceros, no por ti directamente.

Aqui debes poner a los
inversores a los que has
contactado tu, via mail con un
one pager, por ejemplo.

Si hay una respuesta favorable
posterior a la primera reunién/
call, lo habitual es que el
inversor te pida informacion
mas detallada.

Si una vez analizada la
informacion del Data Room, al
inversor le encaja la ronda, este
presentara la oportunidad de
inversion al comité.

ver instrucciones

En esta seccion deberas plasmar
aquellos inversores que te hayan
confirmado que van a invertir y
los tickets que van a poner.

En esta columna, mostraras
los inversores que nunca
respondieron o que finalmente
decidieron no invertir.
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